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EBOOK INI DI TULIS UNTUK ANDA

Bismillah,

Apakah Anda mungkin sedang mengalami salah satu atau bahkan

beberapa hal di bawah ini?

= Sedang mencoba menjual suatu produk, tapi tidak laku-laku.

= Bingung, ada yang jual produk serupa tapi laris, Anda jual
produk yang sama dengan penawaran yang sama tapi sepi.

= Banyak yang tanya-tanya produk Anda, tapi yang berakhir jadi
pembeli hanya sedikit.

= Tidak tau cara jualan yang benar.

= Omazet bisnis tetap bahkan cenderung menurun.

Jika itu yang Anda rasakan, maka silahkan duduk santai dan
bacalah ebook ini sampai selesai, karena masalah yang sedang
Anda hadapi adalah PENJUALAN insyaAllah Anda akan

menemukan solusinya dalam ebook ini. .

Semoga ebook singkat ini bisa bermanfaat untuk Anda.



YUK BELAJAR JUALAN



KENAPA BELAJAR JUALAN ITU PENTING?

Sadarkah Anda. ..
Jualan adalah salah satu aktivitas terpenting dalam sebuah bisnis.

Jika bisnis diibaratkan tombak, maka jualan adalah ujung

tombaknya.

Jika penjualannya tajam, bisnisnya bagus. Jika penjualannya

tumpul, bisnisnya juga ikut-ikutan tumpul.

Salah seorang Guru Saya yang merupakan salah satu Pengusaha

sukses di Indonesia berpesan . .

“Yang membedakan bisnis besar dengan bisnis kecil itu ada di

angka penjualannya”

Bisnis besar mampu mencetak hasil penjualan yang nilainya

fantastis. Membuat kita geleng-geleng berdecak kagum.

‘Besarrya Suatu Bisnis Dinilai Dari Perapa Pesar
Angka Penjudanrya"



Lagipula, coba pikir baik-baik.

Kalau tidak jualan, bagaimana caranya uang masuk ke dalam

bisnis?

Pintu masuk uang ke dalam bisnis, ya lewat transaksi, lewat

jualan, paham?

Guru Saya yang lain, profesinya sebagai Internet marketer
berpesan “Bisnis itu masalahnya banyak, dan jika kamu
dihadapakan oleh banyak masalah dalam bisnis, maka yang
paling pertama harus diselesaikan adalah masalah penjualan.
Karena ketika masalah penjualan selesai, biasanya masalah

lainnya ikutan selesai”

Percuma jika bisnis kita memiliki tim yang hebat, produk yang

bagus, sistem yang keren kalau gak ada penjualannya, hehehe.

Dengan ini artinya, jelas sudah, posisi jualan sangat penting dalam

sebuah bisnis.



Jualan. . Inilah aktivitas yang membuat uang masuk rekening.

Suka atau tidak suka kita harus menerima kenyataan bahwa bisnis
bermasalah jika jualan bermasalah. Selain bisnis yang bermasalah,

rekening juga bermasalah jika jualannya bermasalah, hehe.

Kesimpulannya, belajar jualan untuk kemajuan bisnis itu WAJIB.

Teramat banyak bisnis yang tutup karena bermasalah

dipenjualannya. Anda gak mau kan bisnis nya tutup?

Menariknya, penghasilan Anda akan naik sebanyak hasil jualan

yang bisa Anda dapatkan. Asik kan?

Setelah membaca ini, Anda makin sadar belajar jualan itu penting.

Yang perlu di pahami bersama,
Tidak ada orang yang tidak bisa jualan, semua orang bisa jualan.

Jualan adalah skill, siapapun bisa melatihnya dengan bakat atau

tanpa bakat.

Ini hanya soal kemauan, mau atau tidak .

Nah, jadi bagaimana cara benar jualan? Yuk balik halaman

selanjutnya.



APA YANG ORANG BELI DARI ANDA?

Hal pertama yang perlu kita pahami saat jualan adalah kita perlu

memaknai dengan benar apa produk yang sebenarnya kita jual.

Jika kita paham apa yang sebenarnya kita jual, maka kita akan
mampu membuat calon pembeli ikutan paham, dan ujung-

ujungnya membuat mereka jadi pembeli.

Sayangnya, masih banyak orang yang masih salah dalam

memaknai produknya.

Ujung-ujungnya, karena salah paham, penjualannya macet,

bisnisnya pun ikutan macet.

Definisikan ulang Produk Anda
“Jadi apa yang Anda jual?”

Jika Anda dapat pertanyaan diatas, lalu jawaban Anda adalah jual
baju, jual makanan, jual buku, jual lisensi, jual rumah, jual mobil,
jual spare part, jual kursus, lebih baik definisikan ulang produk
Anda.

Jika Anda beranggapan yang Anda jual adalah “barang”, maka itu

cara pikir yang tidak sepenuhnya benar.



Perhatikan ya,

Saat orang ingin membeli suatu produk, yang mereka cari bukan
“bentuknya”. Mereka mencari nilai di balik produk itu. Nilai ini

disebut dengan Value.

Gambarannya seperti ini. .

Pembeli tidak membeli baju, mereka membeli model.
Mereka tidak membeli makanan, mereka membeli rasa.

Mereka tidak membeli kendaraan, mereka membeli fasilitas.

“Pembeli tidak membeli Produk, Mereka Menukar
Uangrya dengan Vadjue"

Ingat, yang orang cari dalam produk kita adalah value. Terkadang

value juga bisa disebut manfaat.

Sayangnya kebanyakan penjual hanya menyodorkan produknya,

bukan manfaatnya.

Padahal yang dicari pembeli adalah manfaat, ya pantas jualannya

gak laku-laku, hehe.



Pada dasarnya orang-orang ingin masalahnya selesai,
keinginannyanya terpenuhi, kebutuhannya tercukupi, nah ini yang

mereka tukar dengan uang.

Mereka tidak mencari barang murah, barang diskon, barang cuci
gudang, barang gratisan, tidak. Sekali lagi, yang mereka cari
adalah value atau manfaat yang ada dari produk yang kita

tawarkan.

Jadi, yuk ah jangan terjebak dalam bentuk produk. A

Temukan value produk kita, dan tawarkan kepada mereka yang

membutuhkan.

Lalu bagaimana cara menemukan Value produk Anda?
Jawab pertanyaan di bawah ini ya.

1. Sebutkan 5 kelebihan produk Anda di banding produk sejenis?

2. Apa masalah yang bisa diselesaikan produk Anda?

3. Apa keinginan pembeli yang terpenuhi setelah memiliki produk
Anda?

4. Apa ketakutan terbesar pembeli yang hilang setelah memiliki
produk Anda?

5. Apa impian terbesar pembeli yang bisa di wujudkan produk
Anda?

Setelah menemukan value produk, saatnya jualan. . A



5 ATURAN DASAR PENJUALAN

Sekedar informasi, Ebook ini tidak akan membahas banyak teknik-
teknik jualan, karena jika Anda ingin mempelajari hal itu bisa-bisa

Saya tidak selesai nulis ebook ini, hehe.

Lagi pula teknik jualan itu banyak sekali, ya kapan-kapan lah kita

belajar itu ya. M

Sebagai gantinya ebook ini akan mengangkat materi yang tidak
banyak diulas di buku-buku, materi tentang kesalahan saat

menjual sesuatu.

Berdasarkan pengamatan saya, ada 5 hal yang membuat sebuah
penjualan tidak menghasilkan transaksi. Nah, jika 5 hal ini
dilakukan ya itu, kita hanya akan dapat capek, jualan gak laku-
laku, ada yang nanya tapi gak closing-closing, dan hal-hal yang
tidak diinginkan lainnya. Saya menyebut ini Kesalahan Utama saat

jualan. Apa sajakah itu?

Menawarkan produk ke bukan Target pasarnya
Ingin cepat Closing sebelum adanya Trust
Promosi di Media yang salah atau cara promosinya salah

Ingin hasilnya banyak, tapi prospeknya sedikit, dan

i B w N e

Menawarkan barang dengan keraguan

Yuk kita bahas satu-satu ya.



Pertama, Salah Bidik

Pernah merasa gak? saat promosi tidak ada satupun yang
merespon, jangankan dapat pembeli, yang tanya-tanya saja tidak

ada.

Atau pernah gak? Anda merasa produknya sudah keren,
penawarannya sudah mantap, cara jualannya sudah benar, Anda
juga memberikan bonus yang menggiurkan dan menggetarkan
jiwa, tapi saat jualan hasilnya krik krik krik, alias gak ada yang

peduli.

Pernah?

Jika itu yang pernah Anda alami, itu artinya Anda sedang

menawarkan produk Anda ke orang yang salah.

Anda sedang berusaha menjuali produk Anda ke orang yang tidak

peduli dengan apapun yang Anda jualan.

Orang yang Anda tawari tidak cuek, hanya saja mereka tidak

respon karena mereka bukan target pasar Anda.

Disadari atau tidak, setiap produk punya target pasar yang

spesifik.

Produk mahal ada pasarnya tersendiri, produk murah juga ada

pasarnya sendiri. Ada produk khusus pria, ada produk khusus
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wanita. Ada produk untuk usia tertentu, ada produk untuk kondisi

tertentu. Beda produk beda target pasarnya

Karena itu, jualah produk Anda ke orang-orang yang mungkin

memiliki minat terhadap produk tersebut. Ini sangat dasar sekali.

“Jangan Pernah Menjud Sesuatu Ke Orang Yang Tidak
Ada Minat Terhadap Produk Anda, Capek”

Kita harus sadar, semua orang bukan calon pembeli kita.

Kita tidak bisa menawarkan produk kita ke semua orang atau ke

sembarangan orang.

Jika Anda menawarakan ke semua orang, itu artinya Anda tidak

menawarkan ke siapapun.

Sebaliknya, jika Anda tahu siapa target pasar Anda dan Anda
menawarkan produk Anda ke mereka, itu akan memudahkan

Anda menuju closing.

Menjuali ke orang yang bukan targetnya itu susah-susah
gampang, tapi menjuali ke orang yang memang tertarik, jelas lebih

mudah. Mana pilihan Anda? A*

11



Lalu Apa Solusinya?

1. Tentukan dengan spesifik siapa Target pasar Anda. Semakin
detail semakin bagus. Berapa Umurnya? Apa Pekerjaan? Jenis
Kelamin? Cara mengambil keputusan? Karakternya?

2. Pikirkan tempat dimana mereka berkumpul (Bisa Online, Bisa
Offline). Apa nama komunitas mereka? Page apa yang mereka
ikuti di social media? Siapa tokoh kesukaan mereka? cari
sampai dapat!

Setelah dapat, mereka itulah target pasar Anda.

Kedua, Mengabaikan Faktor T
Faktor T yang di maksud disini adalah Trust alias Kepercayaan.

Sebelum belajar teknik-teknik jualan ini itu, atau belajar strategi

membuat jualan laris manis coba sejenak tanyakan ke diri Anda.

“Apakah saat menjual sesuatu, Anda sudah berusaha mendapat

kepercayaan prospek Anda?

Banyak yang ingin jualannya laris manis, tapi tidak sedikit yang

mengabaikan Trust. Padahal Trust adalah fondasi dari penjualan.

Sampai kapanpun, calon pembeli tidak akan memberikan uang

mereka jika mereka tidak percaya dengan penjualnya.

Tanpa kepercayaan, mustahil ada penjualan.
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Jika Anda ngotot jualan tapi sebelumnya Anda tidak berusaha
mendapatkan Trust dari pasar, maka Anda harus siap menelan
kenyataan pahit. Seperti banyak orang janji transfer, tapi ujung-
ujungnya gak jadi. Atau pembeli hanya bertanya berapa harganya,

setelah itu mereka kabur tidak meninggalkan jejak, hehe.

Sebaliknya, jika calon pembeli Trust ke Anda, maka Anda tidak
perlu promosi yang bombastis, cukup sedikit memberi info maka
akan closing. Produk yang mahal, akan tetap terjual. Mereka
membeli lebih banyak, bahkan mereka akan memaafkan sedikit

kesalahan Anda jika mereka sudah percaya dengan Anda.
ltulah gunanya Trust dalam penjualan.

Jadi, tugas pertama Anda sebelum mulai jualan adalah

mendapatkan Trust calon pembeli.

Lalu Apa Solusinya?

1. Berikanlah manfaat ke pasar sebelum mulai jualan.

2. PDKT dulu dengan prospek sebelum mulai promosi.

3. Jalin interaksi yang konsisten dengan mereka, jangan datang
pas ada maunya saja.

4. Utamakan kenyamanan calon pembeli, jangan memaksa saat
menawarkan.

5. Kumpulkan testimoni kepuasan pembeli Anda sebelumnya.

6. Bangun personal brand yang baik.
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Ketiga, Salah Media dan Salah Caranya
Maksudnya adalah promosilah di media yang tepat.

Di Indonesia tidak ada media promosi yang terbaik, yang ada
adalah Media Promosi yang tepat. Tepat artinya bisa
menghubungkan kita dengan target pasar. Percuma jika kita

promosi tapi targetnya gak tau penawaran kita, hehe.

Setiap pasar punya media kesukaan. Ada target pasar yang suka
nonton TV, artinya promosi di Media TV adalah keputusan yang
tepat. Dan ini macam-macam. Ada yang suka baca Koran, ada
yang suka menggunakan social Media, ada vyang suka
berkomunikasi dengan social messenger, Intinya beda pasar, beda

Media promosinya.

Kesalahan ketiga yang dilakukan banyak orang saat berjualan
adalah mereka terlalu memaksakan menggunakan media yang

bahkan itu tidak di gunakan oleh target pasarnya.

Setiap pasar, punya media favorit. Nah tugas kita adalah promosi

disana.

Jika Target pasar kita menggunakan WA, maka kita promosinya

menggunakan WA, jangan ngotot menggunakan Telegram.

Atau jika Target pasar kita pengguna aktif Instagram, nah kita

promo disana, bukan di Facebook.
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Selain salah memilih media promosi, kesalahan yang sering
dilakukan berikutnya adalah tidak paham cara mengoptimalkan

media promosinya.
Padahal, beda media, beda cara promosinya.

Kita tidak bisa menyamakan cara promo di WA dengan strategi
Promo di LINE, ini berbeda.

Nah, jika tidak optimal cara menggunakannya, tidak optimal juga

hasilnya.

Lalu Apa Solusinya?

1. Carilah Media yang paling banyak di gunakan oleh target pasar
Anda. Anda bisa melakukan riset atau melihat media promosi
yang digunakan kompetitor yang menjual produk sejenis
dengan Anda.

2. Pelajarilah cara mengoptimalkan media tersebut. Caranya
dengan baca buku, atau ikut kursusnya. Keluar uang sedikit

untuk dapat uang lebih banyak tidak masalah.

Keempat, Berharap dari Prospek yang Sedikit

Jika ingin menambah angka penjualan, rumus nya mudah.

Jawabannya adalah “perbanyak saja prospeknya”.
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Jualan ke 10 orang itu hasilnya berbeda dengan jualan ke 10.000

orang.

Sayangnya, kesalahan banyak orang adalah mereka ingin
mendapatkan hasil banyak padahal prospeknya sedikit. Karena
inilah ujung-ujungnya jadi baper lah, sakit hati dengan prospek
yang janji transferlah, jengkel dengan prospek yang cuma

tanyalah, dan sejenisnya.

Tapi coba dibalik, jika Anda punya 300 orang yang tertarik dengan
produk Anda, masihkah Anda sakit hati jika ada 1 orang yang tidak

jadi transfer?

Pasti Anda tidak sempat memikirkan itu, karena harus banyak

rekap orderan, hehe.

Jadi, jualan sepi bisa jadi karena prospek Anda belum banyak.

Cobalah perbanyak prospek Anda.

“Semakin Paryak Prospek yang Anda Miliki, Semakin
Pesar Hasil Penjudan yang Anda dapatkan'

Lalu Apa Solusinya?

1. Tambah terus Prospek Anda setiap hari, Semakin cepat Anda

menambah Prospek, semakin bagus hasilnya untuk bisnis Anda
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Kelima, Keraguan Penjualnya

Disadari atau tidak, ini juga kesalahan yang mengakibatkan hasil

penjualan jadi tidak maksimal. Apakah itu?
Jawabannya adalah jualannya setengah hati.

Padahal jika ingin dapat hasil yang banyak, jualannya tidak boleh

setengah-setengah.

Saya percaya jualan itu adalah transfer keyakinan. Sebesar apa
keyakinan penjual terhadap produknya, itu yang di transfer ke

pembeli.

Saat penjual tidak yakin dengan produk yang dijualnya, maka dia

tidak bisa menyampaikan pesan penjualan dengan sempurna.

Yang yakin saja belum tentu dapat pembeli, apalagi yang gak
yakin, hehe.

“Keyadkinan Terhadap Produk Perbanding Lurus
dengan Hasil Judlan yang akan didapatkan’

Jadi Anda boleh ingat, saat jualan keyakinan sangat menentukan,
kalau penjualnya saja tidak yakin dengan produknya, tidak

mungkin produk tersebut akan laris manis.
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Kesimpulannya,

Jangan jualan produk yang Anda sendiri tidak yakin, capek, gak

ada hasilnya, hehe.

Ini berlaku juga untuk produk premium.

Produk yang harganya di atas rata-rata.

Saat menjual produk ini Anda mungkin akan bertemu dengan
calon pembeli yang keberatan dengan harga. Nah, keyakinan Anda
terhadap produk harus lebih besar dibanding keyakinan calon

pembeli yang mengatakan harganya mahal.

Kalau penjualnya saja mengiyakan produknya mahal, apalagi

pembelinya, bisa-bisa gak jadi closing tuh, hehe.

Bisa di pahami?

Lalu Apa Solusinya?

1. Jual produk tersebut ke diri sendiri dulu. Jika Anda sangat
antusias terhadap produknya, artinya Anda yakin terhadap
produk tersebut.

2. Pelajari detail produk, ini juga akan menambah keyakinan.

3. Belajar teknik-teknik jualan, karena semakin hebat skill jualan

Anda, Anda akan semakin pede saat berjualan.
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Nah, itulah kira-kira 5 kesalahan yang mengakibatkan penjualan

tidak berujung transaksi.

Kita ulangi ya. .

Menawarkan produk ke bukan Target pasarnya
Ingin cepat Closing sebelum adanya Trust
Promosi di Media yang salah atau cara promosinya salah

Ingin hasilnya banyak, tapi prospeknya sedikit, dan

o W

Menawarkan barang dengan keraguan

Jika ingin penjualannya laris, maka lakukan sebaliknya, Ini aturan

dasar dalam penjualan.

Tawarkann produk hanya ke Target pasarnya
Dapatkan Trust dulu, baru berniat closing
Promosi di Media yang benar dengan cara yang benar

Tambah prospeknya jika ingin hasilnya lebih banyak, dan

i kN e

Menawarkan barang dengan penuh keyakinan.
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TEKNIK MENJUAL CEPAT

Kita sama-sama tahu dengan jelas, salah satu tujuan dari
penjualan adalah dapat pembeli. Masalahnya. . Gak semua

pembeli sadar diri.

Ada calon pembeli yang kurang sadar. Maksudnya kurang sadar

jika ditunggu transferannya, hehe A

Nah, agar mereka segera transfer, kita perlu strategi tertentu
Namanya strateginya adalah "Suntikan Urgensi"

Artinya, kita memberikan "batasan" kepada Calon pembeli,

tujuannya agar mereka tidak menunda-nunda

Ingat ya,

Memberi celah pembeli utk menunda, itu potensinya gagal closing

alias gagal dapat transferan

“Jka Tidak Ada Batasanrya, Cdon Pembeli Purya
Pilihan Untuk Menunda beli Yang Uung-Uungrnya Gak
Jadi Transakst"
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Lantas bagaimana strategi ini bisa bekerja?

Pertama,

Pastikan penawaran Anda MENARIK, dan Anda

menginformasikannya kepada orang yang TEPAT
Saya ulangi,

Penawarannya menarik, dan penawaran itu ditawarkan ke orang

yang tepat alias orang yang memang butuh.

Tanpa 2 hal ini, mustahil penawaran akan dilirik.
Selanjutnya, berikan alasan mereka untuk PERCAYA Anda.
Tanpa kepercayaan, mustahil ada penjualan.

Berikan mereka testimoni, Anda bangun personal Brand, berikan
garansi, setting sedemikian rupa, intinya dapatkan kepercayaan

mereka.

Setelah syarat-syarat diatas terpenuhi,

Baru mainkan urgensinya

Silahkan gunakan strategi-stratgei di lembar berikutnya.
Saya jabarkan 4 contoh

Yuk ke halaman selanjutnya. A
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. Buat promo Harga hemat dengan waktu terbatas

Contoh : "Hemat 60% hanya 3 hari saja"

. Sebutkan jumlah stock produknya, dan beritahu jumlah
prospek yang Anda punya
Contoh : "Produk ini hanya tersedia 5 saja, sementara info ini

disebar ke ribuan orang"

. Limitasi produk, jual produk dengan keterbatasan yang di buat
mencolok.
Contoh : "Kesempatan Anda hanya kali ini saja, karena produk

ini tidak akan dibuat lagi"

. Bonus pembeli tercepat

Contoh : "5 pembeli pertama akan dapat bonus senilai 1 Juta"

Kebayang? Alhamdulillah.

Oh vya, saat menerapkan strategi ini Jangan Bohong vya.

Maksudnya katakan saja apa adanya. lJika produk Anda masih

banyak, jangan katakan hanya tersisa 5. Jika memang produk

Anda tidak dibatasi stock, maka mainkan urgensi lainnya.
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Kenapa tidak boleh berbohong?

Karena yang menggerakan orang membeli itu Allah, bukan

kebohongan kita

Bisa di pahami?

"Jika Tidak Ada Urgensinya, Maka Cdlon Pembeli Tidak
Akan Puru-Puru Transaksi"
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AGAR TERHINDAR DARI PHP

Banyak penjual merasa di PHP oleh calon pembeli alias diberi
Harapan Palsu. Kata mereka, “Calon pembeli janji transfer tapi

beberapa waktu kemudian tidak ada kabar”. Lalu apa solusinya?

Padahal kasus ini amat sangat sederhana. Solusinya bukan teknis,

tapi lebih simple dari itu.

Simak ya. .

PHP terjadi karena penjual salah meletakan harapan. Mereka
meletakan harapan pada pembelinya. Berharap pembeli segera
transfer karena sudah janji. Mereka meletakan harapan kepada
skill, ilmu, teknik, jumlah database, strategi, atau apalah namanya.
Kadang mereka besikeras, mengandalkan seluruh sumber daya
untuk mendapatkan pembeli. Berharap kepada kemampuan

pribadi.

Yang sebenarnya. . .

Taruhlah harapan hanya kepada Allah Ta'ala
Berharaplah kepada yang mengatur alam semesta ini.
Allah tidak pernah mengecewakan hambaNya.

Jika mau terhindar dari PHP, jangan berharap kepada pembeli,

tapi berharap hanya ke Allah saja.
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Allah tahu kapan waktu yang tepat untuk kita mendapatkan

rezeki. . Benar?

Lagipula.

Bukan pembeli atau closing yang mencukupkan hidup kita.

Tapi yang mencukupkan itu Allah.

Jika yang mencukupkan kita itu closing, sudah lama yang

closingnya sedikit-sedikit pada mati, hehe. .

Yang mencukupkan kita itu Allah. .

Tugas kita luruskan niat, Maksimalkan ikhtiar, dan menyerahkan

sepenuhnya hasilnya kepada ketetapan Allah Ta'ala.

Ikhlas Total, dan kita akan terhindar 100% dari PHP jualan. A

Dalam penjualan ada 2 hal ini yang sifatnya mutlak.

Pertama, sesuatu vyang bisa dikendalikan alias dikontrol.

Kedua adalah sesuatu yang tidak bisa dikontrol
Nah, Apa yang tidak bisa kita kontrol dalam penjualan?

Jawabannya adalah "HATI PEMBELI". Hati pembeli, tidak bisa kita
kontrol. .Mereka beli atau tidak, itu yang menentukan adalah Hati

mereka. Hati mengatur respon, pikiran, mood, dan lain-lain
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Karena kita tidak bisa mengatur hatinya. . Itu artinya "Kita tidak

bisa memaksa orang lain membeli produk kita".

Saya tidak pernah menemukan suatu teknik penjualan yang bisa
memastikan orang membeli 100%. Pasti dari seluruh prospek, ada

saja yang batal membeli. Tidak masalah. .

Nah,

Jika itu tidak bisa kita pastikan, lantas apa yang seharusnya kita
lakukan?

Jawabannya adalah "memaksimalkan yang bisa kita kontrol"

Kita bisa menambah prospek kita.
Kita bisa memperindah penawaran kita.

Kita bisa memilih produk yang mau kita jual, dan pilihlah produk

yang manfaatnya banyak.

Apapun sikap pembeli, jutek, gak balas chat kita, janji transfer tapi

gak jadi-jadi, dan lain-lain, itu diluar kuasa kita.

Sikap pembeli boleh ngawur, tapi kita bisa memilih untuk tetap

jadi penjual yang menyenangkan A

Jadi, kendalikan yang bisa kita kendalikan
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Sebagai penutup. . Ingatlah. .
Hati pembeli itu yang bolak balik Allah, bukan teknik-teknik kita. .

Teknik hanya pendekatan, bukan yang memastikan.

Ada yang bisa kita kendalikan, ada yang tidak bisa kita kendalikan
dan fokuslah kepada yang bisa Anda kendalikan.

“PHP Ter)adi Karena Sang Penjud Sadlah Melet akan
Harapannya. Letakarlah Harapan Hanya Kepada Yang
Maha Kuasa Karena AMlah Tidak Pemah
Mengecewakan HambaNya"
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WASIAT JUALAN

Ebooknya gausah panjang-panjang ya, kita tutup aja sekarang,
hehe.

Sebagai materi penutup Ebook ini saya ingin sekedar
mengingatkan. Jika Anda ingin mengembangkan skill jualan Anda,

inilah 4 hal sederhana yang perlu Anda lakukan.

1. Konsisten Belajar

Jika merasa kemampuan masih kurang, dan target-target tidak

tercapai, itu adalah sinyal bahwa kita perlu belajar.

Dan saat belajar jangan sesekali saja. Belajarlah sampai liang lahat,
itu pesan Rasulullah. Belajar dengan konsisten nanti hasilnya akan

konsisten juga.

Saya ingat saat dulu dimana uang terakhir Saya harus Saya
gunakan untuk membeli buku, atau disaat mepet Saya ikut kursus
yang biaya daftarnya lumayan. Tapi keputusan tersebut tidak Saya

sesali, justru malah Saya syukuri.

Jadi teruslah belajar.
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2. Action dengan Tekun

Belajar saja tidak cukup, ilmu yang dipelajari wajib untuk

diamalkan, maka praktiklah.

Saat praktik, belum tentu langsung menghasilkan, oleh karena itu

praktiklah terus-terusan.

Praktik terus sampai Anda terbiasa dengan ilmu yang telah Anda

pelajari.

Jika ingin hebat jualannya, maka perlu praktik setiap waktu.

3. Ikhtiar Maksimal

Saat jualan, keluarkan seluruh kemampuan Anda. Kerahkan
seluruh strategi yang Anda ketahui agar penjualan Anda maksimal.

Jangan malas-malasan jualan.

Usaha sampai mentok. Kalau belum mentok artinya masih ada

yang masih bisa Anda lakukan, hehe.

4. Tetaplah Tawaqal

Berserah diri sepenuhnya dengan Allah Ta’ala. Semua yang terjadi
didunia ini karena kehendakNya. Ingat, yang menggerakan orang

lain untuk membeli adalah Allah Ta’ala, bukan teknik-teknik kita .

29
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Apa Kata Mereka Yang Telah Ikut Program
entrepreneuriD?

% 2% 918 13% 2 8:01 PM

! Devan Insane | Co... E
Magic Victory Management |...

7:54 PM

® Assalamuallaikum mas dewangga.. makasih mas
sudah terima bbm sy. Mohon bimbingannya mas hehe

® Oya mas, mau kasih testimoni sdkit mas. Bulan lalu sy
order paket belajar bbm marketingnya mas dan sudah
sy praktekan mas. Alhamdulliah omset saya
meningkat mas hehe. Terima kasih banyak atas
ilmunya mas.

® Semoga makin murah rejeki mas dewangga amiin.

™ Arwin
@, " sekali lagi terima kasih.... dr pelatihan
B kursus PBO padahal blum selesai tp
orderan saya naik bahkan kirim hapir tiap
hari. makasih team entrepeneurlD
18 minutes ago * Like

% Dewangga Nuzulumay
MasyaAllah, saya terharu mas.

Terimakasih mas.

Sukses selalu mas Arwin (&)
"’V"'.‘Y"'(“4H“ e L|ke

A
L Alhmdulilah... saya terima kasih bgt

arahan nya... krn jika ilmu tdk di praktekan
hasil nya noll. selama ini saya belajar dr
ebook, buku, dan seminar blum ketemu yg
secerah arahan team entrepeneurlD ini.
kebanyakan bikin bingung dan muter2,
kursus ini walau online dan singkat tp isi
nya jelas bgt, &)
1 minute ago *+ Like

) % =+ B 68% M} 8:57 AM
HAL: [PBO HARI 3 — S—
€ MENDAPATKAN.. w :

o =

Sun, Mar 12 7:30 AM

boinkssaputra

boinkssaputra@gmail.com

To: Dewangga dari entrepreneur|D;

m Show pictures

Screenshot_2017-03-12-06-15-27.png
108 KB @

pelajaran belum selesai tp mau kasih testi
dlu ah... kpd bpk dewangga dan team
entrepeneurID . ilmu nya di praktekan
sampe ada yg memaksakan buru2 beli.
hehehe sudah trush di kasih hukum
keterbatasan kaya gini dah jadinya....
makasih bnyk pak ilmunya... sangat
bermanfaat. blum lagi calon trafik yg
membludak... hehehe

B % s B 24% 3 11:22 PM

Re:[PBO HARI 5 =
L2 —~MENYENTUH TARGET] /]

mommynagabril8713 [o

mommynagabril8713@gma... Mon, Mar 13 1119 PM

To: dewangga.entrepreneurlD@gmail.com;

m Show pictures

Alhamdulillah terimakasihas Dewangga,,
seumur hidup baru pertama kali ikutan
trainning bisnis online seperti ini, saya
merasa uang yg kmrn saya transfer tdk

sepadan dgn semua ilmu yg saya

Dapatkan sIlm ikut PBO ini, sya ucapkan

terimakasiiih,, mdh2n ilmu yg bermanfaat

dari mas dewangga menjadi amal
pengantar ke syurga, amiin =



eeee0 [NDOSATO... 3G 07.51 16% >
1} . . .
< 23 ?'- M4 Yunie = % Resti Budiarti

t hari ini pukul 06.48 Just now * Jakarta

Cerita sedikit ya...ttg Galeri Haura.

Galeri Haura olshop yg udh dirintis sejak th. 2014.
Di tahun 2016, bin oktober, Gabung reseller di
emmagqueen. Diseriuskan bisnisnya sejak bulan
Januari 2017. Alhamdulillah pelan pelan dengan
modal 0 Rupiah, bulan Februari daftar agen. Itupun

B/ N S
Terima kasih saya sudah di |
ikut serta kan dim program

ini.. | 100% dari hasil bisnis, tanpa ngeluarin uang dr
Alhamdulillah.. sudah lama Saku/tabungan.
saya jualan online berbIn2 . : Dan bulan februari jg langsung buka reseller.

tak ada hasil udah putus

. = Hasil berguru ke Kang Dewangga Nuzulumay,
asa. Pas ikutan program ini

Bulan Februari masang target omset 4.000.000/

Iangsungw " bulan.. dan berkat ilmu & bimbingannya
lerus tiap hari. Terima kasih = __ Alhamdulillah jauuh melampaui target.
)é?;nis mim yg saya jalani Dari hasil bisnis di rumah Iwt online shop, bisa
juga tembus riward nya. 2 nabung tiap minggunya..
Saya senang sekali | —— Alhamdulillah... ala kulli hal.
——= Mskpn skrg udah ngga ngajar, semoga bisa bantu
-+ : @ ibuk ibuk menambah penghasilan dari rumah.
k * 7~ E
OO You, Alma Alvierna and 893 others » 7 Q= all 86%
Syaiful Maarif ¢  Akademi entrepreneur...
‘ Aminnnn =t [ ess Daeng is typing

21w Like Reply
[ $ Murya Stokis Mahira Ngawi
Mas Dewangga Nuzulumay...save no wa saya ya,..

Rindu ikut trainingnya..

Udah 1 tahun gk aktif....eh dapetju
Alhamdaulilah..

Mas Arif

Pertama kenal EntrepreneurlD itu lewat
ebook yang ditulis foundernya sendiri

Alhamdulillah... mas Dewangga Nuzulumay
Kemarsn bisa nyulap 99rb jadi 2M dalam waktu 16
bulan.. Dulu sebelum kenal beliau, pola &

mindset bisnis saya belum terarah
Dan sekarang baru jalan bisnis baru 3 bulan..
Alhamdulillah...verkat ilmu yg di berikan mas
dewangga...bisnis modal 150rb bisa dpt bonus 70 jt
dan mobil Brio gratis...

Namun semenjak ikut pelatihan
onlinenya MBM (Master BBM
Marketing) jadi tahu arah bisnis yang
bener

Sekali lagi..terima kasih atas semua ilmunya Mulai dari

21w Lik Repl O

e 2 Cara dapetin traffic

B — Cara ngelola database

1:59AM © & © =t .l H+ (E 78% Tentunya cara nulis yang ciamik
(copywriting)

< " Purnami Batik& Enter...

last seen recently

Pola pola di EntrepreneurlD saya
praktikan di bisnis property, hasillnya

duuuuuarrrrrrrrrr“..nger||||||||..

tp sy Ig repot

Pernah sekali broadcast bisa dapet 60 ¢
hrs menyelesaikan spt tahunan dan alhamdulillah Juta, soalnya ada yang beli 2 unit rumah S
rame order M Zlotal seharga 1.2 milyar
tehimakasii dewli ) Pernah juga broadcast di WA, eh 1
erimakasin.mas.dewlimunya; 1 AM minggu kemudian ada user yg DP 100 \%

juta wooowwww........

batik online ku sudah tembus 40jt lebih bin lalu

Alhamdulillah
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% Q@ 2918 77% W 7:42 PM
s ZE Z EMO - Mas Epul

last seen recently

apeE

Siap mas dew, tidak ada keterbatasan sih tapi ingin
lebih greget hehe soalnya emak" gampang
terhipnotis hehe,

Oke bisa di bagian keuntungan ya?

Oke untuk FAQ kami kumpulkan dari pengalaman
kemarin rekrut via WA, alhamdllh dulu 3 bulan bisa

kurang lebih 1000 reseller, berkat teknik closingan
mas dew hehe,

Nah sekarang yang kurang percaya itu klo pake
web takut gk bisa rekrut sebanyak itu Ig &

Dan merawat 1000 reseller kepusingan berkoar di
grup whatsapp dan membuat anggota lain kena
sosial poof jika ada masalah kecil.

Hehe maaf kelamaan curhatnya enak curhat sama
auru mh.. hehe

12:10 AM N A G .l al = @D

€ Posts Q

penyampaian begitu runtut dengan bahasa
sederhana. InsyaAllah ilmu ini bisa membawa
manfaat dan keberkahan bagi peserta bimbingan dan
tim enterpreneur id. Dengan tulus saya do'akan
semoga Allah membalas dengan yang lebih baik.

34m Like Reply

Mahfudloh Azfushop ¥
Alhamdulillah akhirnya materi m1m sudah beres

meskipun belajarnya sambil ngantuk ngantuk kadang
suka telat kirim tugasnya tapi Alhamdulillah saya
baru dapat materi ke 3 resseller baru langsung
bermunculan padahal saya hanya butuh 20 orang saja
Alhamdulillah gak sampai 20 orang tapi per orang
orderannya sekitar 25kg & -

Semoga bisa di lanjut ke bisnis saya yang selanjutnya
Terimksih semoga semakin barokah

Justnow Like Reply

10:31AM @ + B © = I .l H+ CHB 61%

¢ Akademi entrepreneur...
“ 1,912 members

| Pinned Message

#InfolCO Assalamualaikum Selamat malam
er Derapd rsodinyd ai situ iginyd suadrn

./“ lewat

Ahmad enterpreneurlD
| Maya Fransisca
Jam rame nya jam brp mas ahmad?

Tergantung fb kkak, jika fb kaka ramai
likenya pagi, ya pagi diposting &

Sofie Supriatin Wtp
Alahmadulillah sering sharing materi
dari eid tad mlam umroh lansung
closing 6 seklai prospek== ', ', '

maEa5| mas ? E ewangga

(Z

& 2 _al C 46%

Iskandar [Owner Ham...
last seen recently

Bio
Owner Hamas Shop & Pebisnis Online

Assalamu'alaikum
Sekali2 Testimoni ahh..
Makasih mas atas ilmunya selama ini.

Alhamdulillah,
mendapatkan keuntungan bersih 7 juta dari bisnis

5:36 PM @

& {f:? Konsumen - Mas Yosep.. B¢« ¥,

saya.. Ju

Jangan pernah bosan untuk menciptakan inovasi
baru dalam bisnis Marketing Digital..

© A G al .l = GD

Tulisan
3. Persuasi... Read more 56 AM

458335 all das35 A3 (Kileg
Yamas. . Adayang bisa Sayabantu? =) .
Tapi alhamdulillah mas berkat buku cnl dan kelas M1M.

Awal ramadhan omset tembus 356 juta net.¢3

Konsumen - Mas Yosep Firmansyah

Tapi alhamdulillah mas berkat buku cnl dan kelas M1M.

Awal ramadhan omset tembus 356 juta net.¢3
MasyaAllah. .

Doa terbaik untuk bisnisnya Mas Yosep (= 445 PM &

Simple banget mas ilmunya mudah dijalankan dan diduplikasi.

Saya butuh ilmunya buat naikin self improvement team saya
supaya lebih solid lagi baik segi pengembangan diri maupun
segi spiritualnya.

Makasih mas dewangga juga sering email saya dan memotivasi
saya terus.

Insyaa allah 1 milyar pertama saya berproses tembus tahun ini

- 151 PM
Aamiin...

Alhamdulillah mas, Saya ikutan senang @ . . PM

Jika butuh sesuatu, atau ada yang inging ditanyakan. Boleh
hubungi kontak ini ya mas (<)

© %eo
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Kata Mereka Yang lkut Program Agen
entrepreneuriD?

% 24 918 100% Il

& istri yang smart bisa hemat, bisa dapat uang cash

. Faridah Maris
last seen at 4:25 PM

& ¢  Akademi entrepreneur...

treyel)

124 members, 7 online

Wokeh, meluncurrr

Eh mas dew saya konsulnya ntr abis asyar ya

Disini br adzan James Babo

Tp sebelumnya saya mau bilang Siap komandan  :

Jazakallah khoir atas semua bimbingannya selama Adhitya Roza
n : L . sebenarnya saya nyesal gabung grup ini...
Alhamdulillah bulan kedua saya sampai di satu juta nyesal banget...

pertama dr Entrepreneurld
nyesal kenapa baru ketemunya di tahun

Sebuah pencapaian yg tdk pernah saya duga 2017...

nyesal kenapa mentor2 nya pada sabar dan
Jazakallah ya mas < briliant... 4

. . . semoga suatu hari saya bisa kayak mereka

InsyaAllah Allah akan lebih berikan kebahagiaan yang berhasil dengan kesabarannya.... .
buat mas Dew dan kelancaran rezeki dr berbagai
arah ‘4@‘, terimakasih guru,, ajib bgt iimunya...
Aamiingrw e 1:23 PM

@ Melda: @ &« = [ 7 %18 48% I} 2:15 PM

e Z Restu Budiarti : akangikki

'\ 2 last seen recently «+= typing

M

Menurut mas dewa bgaimana baikny? 1

) o karena memang target utama saya pengen buka
Resti Budiarti toko offline busana muslim dan herbal, jd maS|h

mas dewa kalo program yg ini boleh saya... fokus kan disitu.. hehe
Bisa mba Resti. .

alhamdulillah, ketemu elD.. 5| p1y
hanya saja di ubah dikit kalimat2 nya, hehehe
1:46 PM & jadi sedikit banyak paham pondasinya.. 211 pis

Baik mas siap... 145 padahal oktober november desember, jualan saya
< beberapa biji mas.. karena memang disambi kuhah
juga sih, hehe 2:12 PM

Mas dewa... saya terapin ilmu dr mas dewa di ketemu elD desember, januari bisa ratusan Pcs,
Bisnis Fashion saya jg. Alhamdulillah hari ini februari alhamdulillah rekrut karyawan mas..
orderan tembus omset 1.5 jt ) A

a
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OO % %+ %%l 32% 3 10:17 PM

Z Q@ % il 23% I} 8:29 PM

-
& <o JamesBabo
last seen recently

9 Mba Fitria %
e
MIRACLE - Rere 8 E

* amnamauiman masin noien ganung.

lyamas&y 145 pm
. ® berasa gak enak banget dulu daftar agen 50rb ilmu
Maksudnya iyamas? |47 py 2 yang didapat banyak banget, berasa gak enak
lya ada ikut mase» |17 o ® kaya kemurahan bayar £ {:
Nah, coba ikuti polanya mas s.0s pi v/ ® bener2 gak sebanding sama yang didapat
X @ ilmunya keren2 kak d gganya juga jelasi
Kalau ada yang mas james rasa kurang, boleh benr 2 sabar jadi pang mudengnya n praktekny
ditambahi 8:09 PM v
Oh gituyaey 315 ppy

D Alhamdulillah. ljin Allah mba.

Kalau ada request materi, bilang ya mba fit (2]

Saya pernah nih baca materi personal branding

B o= Q 7 [R+51%1 18%

Tapi kali ini ilmunya Nancep

Saya baru paham dari penjelasan mas Dewa tadi 6 @ Akademi el'ItfePfeneUf---
) ot S84 members

Benar2 ngiler bacanya

Ngga salah saya gabung dengan bagian dari :

ké’,ﬂarga L ERRERo S Pinned Message

Assalamu alaikum Selamat Malam.. Afa kab...

Bukan masalah uangnya saja

Tapi bimbingan dari hati itu lohi yang... £

Saya mulai belajar dari sekarang ttg personal TOTONG HENDRIANA

branding itu Mabok materi nih... udah ada 14 ebook
v lebih materi mentoring email 5 hari ini....

Keren deh

Makasih Mas Dewangga, ini bener2

o o = keren banget, sistematis dan runtut
—~a 2] :
EE@O %4 =% ail 11% [E 7:42 PM semoga sy bisa praktekinnya... dan Rl <
Al = cepet pecah telor, hehe... 12:40 PM
& MUHASABAH () L @

Niken EntrepreneurlD

v
Syarifah Hanum | sri Handayani

shanum78@gmail.com Wed, Mar1 7:22PM | .. 4 8,1 80% M} 7:54 AM

To: Dewangga dari entrepreneurID; e Akademi entrepreneur___ :

; ; o e AS285members
- Apa target yang tidak tercapai bulan ini?
Dewangga N.

Target saya tidak tercapai dalam menjual [T T D —

pI’OdUkZ entrepreneurlD Alhamdaulillah selalu dapat pencerahan

dan selalu bisa memberikan pola pikir
yang selalu positif.

Tapi target sy dibisnis property bisa subhanallah terimakasih kak dewa.
tercapai dgn menerapkan ilmu yg saya Ih rasanya saya makin cinta deh sama
i entrepreneurlD.
dapat di grup entr_ep_rer?eurlD . Selalu memberikan sesuatu yang baru
Saya marketing di bisnis property suami yg gak Bisa diungkapin dengan kata2
s 2 deh rasa syukurnya.

saya yang baru di rintis. Alhamdulillah <

¥ : SPLE ¥ alhamdulillah saya bisa belajar sesuatu
bisa menjual rumah senilai Rp.600 juta yang baru dan luar biasa sekal: d

dlm tempo 2 minggu sini. @@
@ Terimakasih entrepreneurlD.%»



Bl 20% I} 8:42 PM

Z Q=

05 PM
Q & 9 Mba Rika
flash out everyday -...

Sefiyana R
Shrs + @

Alhamdulillah...

€& Posts

& =

Alhamdulillah skrng kurang lebih sudah 5 bulan
bergabung jadi agen entrepreneurlD, saya mau
menanyakan kesan-kesan nya selama bergabung
bersama kami. Apakah mendapatkan ilmu baru,

atau manfaat apa yang didapat? @

Sejak ikut kelas bisnis EID, pengetahuan tentang bisnis pun

:38 PM
bertambah. P 828
= @ Alhamdulillah mas dew.. Banyak sekali ilmu
Sehingga...penjualanpun sudah mulai closing tiap hari & bermanfaat yg saya dapat.
L]

Awalnya ikut kelas gratisan. Dan...setelah dipikir2 ada Mas dew juga termasuk mentor favorit saya <

tawaran promo kelas bisnis, ikut deh yang berbayar &
P ' yang yar@ ® Nenyampaikan ilmu nya itu berasa natural bgt..

Bisnis tidak melulu soal uang. Tapi lebih ke memanusiakan

3 . g Kerasa klo ilmunya itu daleeeem &
manusia dan ilmu langit &

4:47 PM 2O il al = GD

D = = @

ZE = .l C®19%

o Akademi entrepreneur...
e~ 1,770 members

«

kak mau beli buku copy writing nya

® >~ o @
' #tanya po cnl buka kapan?@ .,

Kaderius Ardana

Pinned Message
#Info Selamat pagiiii Pendaftaran affiliasi a.

Terimakasih EID

Selama aji gabung disini, rasanya
inilah saat pertama kali memegang
uang senilai 15 juta pertama itu
semua hasil dari duduk main hp yg
dari eid juga.

chathura chathura
Makasih bgt mba,saya mau coba aktif sekar...

Jujur saja bu. Saya sudah join di beberapa bisnis
MLM dan bisnis serupa lainnya tidak ada yg
menghasilkan. Tapi itu semua bagi saya bukanlah
sebuah kegagalan, melainkan pembelajaran.

Ketika saya mencoba join jadi agen entrepreneurlD

di sini saya mendapat banyak kemudahan saat

promo dan menghasilkan juga.

G 2

Modal kecil potensi besar. Bisnis yg bisa sambil
belajar sekaligus menghadilkan hanya saya rasakan
di elD.

2 bulan pertama saya tidak percaya bisa
menghasilkan. Setelah saya praktikkan email
mentoring dari mas gurunda.

Bisa juga nail kelas, 2 minggu yg lalu saya ( jadi
agen elite ) hehee

Tergantung kita mau fokus atau tidak, InsyaAlloh
menghasilkan..

Sekian bu curhat dari saya hehee

Selamat berjuang bu &

Kaderius Ardana
| == fitriyatul khulud
-

Itupun sebagian masih ada yang
sudah terbelanjakan gadget,buku,dsb.

Lalu penjualan produknya-pun saya
belum pernah mainkan produk yang
komisinya bersih untuk agen.

Pokok-nya Gak nyesel Jadi agen
entrepreneurlD, yang nyesel itu gak
ikutan daftar. Lebih nyeselnya lagi
sudah aji agen tapi non-Aktif Ups 2 &

SofieEnterpreneurlD (Singapore)
Nurhaji Hidayatullah
Terimakasih banyak buat mantema...

Ikut bahagia dan terharu moga nular
ke yg lain @) L L0

Andrian Firmanto @MasAndrian
Nurhaji Hidayatullah
Terimakasih banyak buat mantema...




Penulis Ebook Ini

Dewangga Nuzulumay, pria kelahiran 9 Mei 1992 ini adalah
sarjana Teknik Perminyakan dengan predikat Cumlaude. Tapi
walaupun begitu, rupanya ia lebih senang optimasi bisnis daripada
optimasi sumur minyak.

Pegalaman pribadinya di industri minyak dan gas selama 6 bulan,
membuatnya mantap menjadi pengusaha karena menurutnya
hidup terlalu singkat untuk diatur jam kerja. Saat ini
kesehariannya banyak dihabiskan memimpin beberapa bisnis
miliknya dan terus menerus memperbaiki diri.

Karena hobinya sharing, dia juga aktif berkontribusi dalam mengisi
konten yang ada di entrepreneurID. Untuk mendapatkan sharing
lainnya dari Dewangga, bisa langsung klik tombol dibawah ini.

Ikuti Sharing Rutin Dewangga
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http://entrepreneurid.org/sharingemaildewangga/

(3 entrepreneurlD

Silahkan Berikan Ebook ini kepada yang Membutuhkan



